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CONTEXTE

Le Salon des Collectivités Territoriales s’affirme
comme la plateforme de référence réunissant I'Etat,
les collectivités territoriales ainsi que les acteurs des
secteurs public et privé autour des enjeux
stratégiques de la décentralisation et du
développement local.

Congu comme un espace de concertation, de
partage d’expériences et de valorisation des
initiatives territoriales, il favorise les synergies entre
décideurs, partenaires techniques et financiers,

experts, élus locaux et citoyens. Il contribue
également a une meilleure compréhension des défis
et opportunités liés a la gouvernance locale, en les
rendant accessibles au plus grand nombre afin
d’encourager leur appropriation par les populations.
C’est dans cette dynamique que se tiendra la
quatriéme édition du Salon des Collectivités Territoriales
autour du théme :

THEME :
Le transfert de compétences et de moyens pour une décentralisation
renforcée et accélérée, gage de territoires plus efficaces et autonomes.

OBJECTIFS

Objectif général

Le Salon des Collectivités Territoriales a pour objectif
de promouvoir la réflexion, le dialogue et Ila
coopération entre les différentes parties prenantes du
développement territorial, en vue d’accompagner la
mise en ceuvre des politiques de décentralisation et de
renforcer I'efficacité de I’'action publique locale.

Le théme retenu pour cette quatrieme édition conféere
une dimension opérationnelle a cette ambition en
placant au coeur des débats la question du transfert
effectif des compétences et des ressources aux
collectivités territoriales. Il invite a examiner les

Objectifs spécifiques

De maniére spécifique, ces assises visent a :

¢ Examiner le cadre juridique et institutionnel de la
décentralisation ainsi que I’évolution du processus
de transfert des compétences et des ressources de
PEtat aux collectivités territoriales ;

¢ |ldentifier les leviers susceptibles de renforcer et
d’accélérer la décentralisation en Cote d’lvoire ;

* Explorer des mécanismes innovants de mobilisation des
ressources et de financement du développement local ;

* Proposer des solutions concrétes pour améliorer les

politiques publiques locales, notamment en matiére

de participation citoyenne, en s’appuyant sur des

expériences nationales et internationales ainsi que

SQLON

conditions nécessaires a ’émergence de territoires plus
autonomes, mieux gouvernés et davantage capables
de répondre aux attentes des populations.

Au-dela des échanges, le Salon se veut un cadre de
propositions concrétes et d’identification de solutions
innovantes destinées a accélérer le développement
local, renforcer les capacités institutionnelles des
collectivités et consolider la gouvernance territoriale.

sur les innovations développées par le secteur privé

H

e Encourager la coopération interterritoriale, la
mutualisation des moyens d’action et le partage
des bonnes pratiques ;

» Renforcer les capacités techniques et institutionnelles
des acteurs locaux ;

e Formuler des recommandations stratégiques
visant a améliorer la gouvernance territoriale et a
positionner la Cote d’lvoire comme un acteur de
référence dans la réflexion sur l'action publique
décentralisée en Afrique et dans le Sud global.

COLLECTIVITES



1. DROITS ET VISIBILITE GENERALE

* Droit d’inscription au salon + 10 Accés VIP + Stand d’exposition de 27 m?

2. COMMUNICATION & PUBLICITE

* Présence du logo sur ’ensemble des supports officiels de communication du salon
* 1 encart publicitaire pleine page dans le catalogue du salon

* 6 diffusions de publicité sur les plateformes digitales et supports numériques

¢ Interview du représentant de I’entreprise

* 2 panneaux d’affichage urbain a proximité immédiate du site d’exposition

* Autorisation d’utilisation du logo officiel du salon

3. CONFERENCES & VISIBILITE EDITORIALE

e Présence de supports publicitaires dans les salles de conférences
* Participation aux panels thématiques (selon programmation)

4. ACCOMPAGNEMENT BtoB & NETWORKING
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* Présence du logo et d’une page dédiée dans I’'annuaire des participants
¢ Organisation de rendez-vous BtoB ciblés

* 5 acceés au cocktail de networking

* 10 places au diner de gala

1. DROITS ET VISIBILITE GENERALE

« Droit d’inscription au salon + 7 Accés VIP + Stand d’exposition de 21 m?

2. COMMUNICATION & PUBLICITE

* Présence du logo sur ’ensemble des supports officiels de communication du salon
¢ 1 encart publicitaire pleine page dans le catalogue du salon

« 4 diffusions de publicité sur les plateformes digitales et supports numériques

* 1 panneau d’affichage urbain a proximité immédiate du site d’exposition

¢ Autorisation d’utilisation du logo officiel du salon

3. CONFERENCES & VISIBILITE EDITORIALE

1 vs 000 000 OCT : OONI

* 1 Présence d’un support publicitaire dans les salles de conférences
1 Participation a un panel thématique (selon programmation)

4. ACCOMPAGNEMENT BtoB & NETWORKING

* Présence du logo et d’une page dédiée dans I’'annuaire des participants
* Organisation d’un rendez-vous BtoB ciblé

¢ 3 acces au cocktail de networking

¢ 5 places au diner de gala

1. DROITS ET VISIBILITE GENERALE

» Droit d’inscription au salon + 6 Accés VIP + Stand d’exposition de 18 m?

2. COMMUNICATION & PUBLICITE

¢ Présence du logo sur ’ensemble des supports officiels de communication du salon
* 1 encart publicitaire d’une demi-page dans le catalogue du salon

2 diffusions de publicité

* 1 panneau d’affichage urbain a proximité immédiate du site d’exposition

¢ Autorisation d’utilisation du logo officiel du salon

3. CONFERENCES & VISIBILITE EDITORIALE

¢ 1 Présence d’un support publicitaire dans les salles de conférences
« 1 Participation a un panel thématique (selon programmation)

4. ACCOMPAGNEMENT BtoB & NETWORKING
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* Présence du logo et d’'une page dédiée dans I’annuaire des participants
¢ Organisation d’un rendez-vous BtoB ciblé

* 2 acces au cocktail de networking

* 3 places au diner de gala




4 entrées publiques * 1 droit d'inscription

1 stand de 12 m?

Logo sur la liste des exposants

FORMULE COMPLETE Logo dans lI'annuaire des participants

5 000 000 FCFA HT 1 acceés a l'espace VIP

1 rendez-vous BtoB ciblé

Cocktail networking — 2 personnes

Diner gala — 2 personnes

3 entrées publiques * 1 droit d'inscription

1 stand de 9 m?

FORMULE BASIQUE Logo sur la liste des exposants
3 500 000 FCFA HT Logo dans I'annuaire des participants

1 acceés a lI'espace VIP

Cocktail networking — 2 personnes

Diner gala — 2 personnes

2 entrées publiques
FORMULE MINIMUM 1droit d'inscription

1750 000 FCFA HT  1stand de 6 m*

Logo sur la liste des exposants
Logo dans I'annuaire des participants

ACCES & INSCRIPTION
Entrée publique
Droits d'inscription

2 000 F CFA
75 000 F CFA

STAND (tarif au m?)

250 000 F CFA / m?

COMMUNICATION & PUBLICITE

Présence logo sur la liste des exposants

Encart publicitaire dans le magazine du salon

Relai publicité sur plateformes digitales & numériques
Affichage urbain a proximité du site

50 000 F CFA
500 000 F CFA
500 000 F CFA

3 000 000 F CFA

CONFERENCE
Présence support publicitaire en salle
Participation aux panels

750 000 F CFA
3 000 000 F CFA

ACCOMPAGNEMENT BTOB & NETWORKING
Présence logo dans I'annuaire participants
Accés a l'espace VIP

Organisation d'un rendez-vous BtoB ciblé
Acceés au cocktail networking (par personne)
Accés au diner gala (par personne)

30 000 F CFA
300 000 F CFA
1000 000 F CFA
40 000 F CFA
250 000 F CFA
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Pour plus d'informations et pour réserver votre place,
contactez-nous dés maintenant.
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